PROEISSA O

ARTISTA

Estratégia para Viver da Sua Arte

Material de Apoio - Modulo 6

Portfolio e Apresentacao Profissional




Aula 1- Conexdo com os Modulos Anteriores

Vocé ja trabalhou mentalidade, marca pessoal, networking e Neste modulo, vamos aprender a criar um portfolio que vende seu trabalho

. antes mesmo de vocé abrir a boca.
financas. Agora chegou a hora de mostrar seu trabalho de

forma que impressione e convenga. @ Destaque: Seu portfolio ndo € uma galeria dos
, seus trabalhos - € uma ferramenta de vendas da
Seu portfolio € sua carta de apresentagao. E ele que decide sua competéncia.

se vocé consegue a reunido, o teste, o contrato. E a diferenca

entre "interessante" e "contratado”.

Muitos artistas tém trabalhos incriveis mas nao sabem
apresenta-los. Resultado: oportunidades perdidas para quem

tem portfélio melhor, mesmo com menos talento.

B Reflita:

Seu portfélio atual representa realmente o melhor do seu trabalho?

Quantas oportunidades vocé perdeu por nao ter um portfolio bem estruturado?

# Proximo passo: Vamos entender o que realmente € um portfolio profissional e qual seu verdadeiro objetivo.



Aula 2 - O que € um Portfolio Profissional?

Portfolio profissional ndo € apenas uma colecao dos seus trabalhos. E uma
apresentacao estrategica que comunica tres coisas:

1 2 3
O que vocé faz Como vocé faz Para quem voceé faz
Seu estilo, tecnica, area Seu processo, qualidade, Seu publico, nicho, tipo

de atuacao profissionalismo de cliente



O portfolio é seul

Ninguem melhor do que vocé para contar sua historia. Mas a forma como vocé apresenta essa historia faz toda
a diferenca. Se puder, procure a ajuda de um profissional da area de marketing. Mas nao se assuste: se sua
carreira esta no comeco, voceé pode criar algo muito bom usando ferramentas gratuitas como a combinacao de

ChatGPT com o Gamma App.

@ Destaque: Portfdlio profissional conta uma histéria: "Este artista
atende suas necessidades e tem qualidade comprovada.’

B Reflita:

Seu portfélio atual foca mais em vocé ou no cliente?

Que historia seu portfolio esta contando sobre seu trabalho?

#® Proximo passo: Agora vamos aprender o passo a passo para montar um portfolio que realmente encanta e

convence.



Aula 3 - Como Montar um Portfolio
que Encanta

Um portfolio que encanta segue uma estrutura estrategica:

Abertura impactante (10 segundos
para impressionar)

1 - Melhor trabalho na primeira pagina
Frase que resume o que vocé faz

Foto profissional sua

Selecdo estratégica (qualidade >
quantidade)
p. - 10-15 trabalhos maximo
Apenas seus melhores

Variedade sem perder foco




Estrutura estratégica (continuagdo)

Contexto para cada trabalho

3

Qual era o desafio/problema | Sua solucao/processo | Resultado alcancado
4 Prova social

Depoimentos de clientes | Numeros de resultados | Reconhecimentos/prémios
c Chamada para agdo

Como te contratar | Proximos passos claros | Contato direto

Regra de ouro: Se vocé tem duvida se inclui um trabalho, nao inclua. Melhor 10 excelentes que 15 com 5 medianos.

Curadoria de portfélio, storytelling comercial e psicologia da primeira impressao sao areas que podem ser estudadas com muito mais
profundidade.

@ Destaque: Portfolio ndo € museu - é vitrine. Vitrine bem montada vende, mal montada afasta cliente.

B Reflita:
Vocé consegue identificar seus 10 melhores trabalhos?

Seus trabalhos tém contexto ou sao apenas imagens soltas?

#® Proximo passo: Aléem do portfolio estatico, vamos falar sobre videos e materiais dinamicos de apresentacao.



Aula 4 - Videos e Materiais de Apresentacdo

O mundo € audiovisual. Videos e materiais dinamicos podem ser o diferencial que falta no seu portfolio.

Showreel/Demo

Compilagao dos melhores momentos 3

(1-2 minutos maximo)

E%e

Apresentagdo pessoal

Vocé explicando seu trabalho (30 segundos)

Outros materiais de apoio:

Catalogo digital: PDF interativo com seus trabalhos
Apresentacao de slides: Para reunioes e pitches

Cartao de visita digital: QR code que leva ao portfélio

3

Dossié técnico: Detalhes do processo para clientes especificos

Process video

Mostra como voceé trabalha

(behind the scenes)

Depoimentos

Clientes falando sobre vocé



Dicas praticas para videos

Qualidade acessivel

Video no celular bem feito vale mais que producao cara mal executada

Priorize o daudio

HO

Audio limpo é mais importante que imagem perfeita

Seja conciso

©

30 segundos bem editados valem mais que 5 minutos arrastados

Producao audiovisual para artistas, edicao basica e storytelling em video sao habilidades que podem ser desenvolvidas especificamente.
@ Destaque: Uma imagem vale mil palavras, mas um video bem feito vale mil imagens.

B Reflita:

Que tipo de video faria mais sentido para sua area?

Vocé tem material para criar um showreel basico?

#® Proximo passo: Vamos falar sobre como apresentar seu portfolio especificamente para produtores culturais e editais.



Aula S - Apresentag¢do para Produtores e
Editais

Para produtores culturais: Para editais:
Foque em resultados: Quantas pessoas atingiu, - Lela o edital primeiro: Cada edital pede coisas
que tipo de publico, impacto gerado. especificas
Mostre versatilidade: Diferentes contextos, -+ Curriculo organizando: Experiéncia relevante em
espacos, formatos. ordem cronologica
Prove confiabilidade: Projetos entregues no - Portfdlio direcionado: Trabalhos que se encaixam
prazo, sem problemas. no perfil pedido
Facilite a vida deles: Materiais prontos, rider -  Documentacao completa: Nao deixe nada em
tecnico, documentacao completa falta

Produtores culturais e editais tém critérios especificos. Seu portfolio precisa falar a lingua deles.



Materiais especificos para produtores e editais

Rider técnico Cronograma

Necessidades de som, luz, espaco Montagem/desmontagem
Orcamento detalhado Contrapartidas sociais
Por item Ja definidas

Elaboracao de projetos culturais, leitura de editais e relacionamento com produtores sao especializacdes importantes no
mercado cultural.

@ Destaque: Produtor cultural contrata quem nao da trabalho. Facilite a vida dele e ele facilitara a sua.

B Reflita:

Vocé tem materiais especificos para o mercado cultural?

Seu portfolio mostra experiéncia relevante para editais?

# Proximo passo: Vamos fazer um exercicio pratico para estruturar seu novo portfolio profissional.



Aula 6 - Exercicio Pratico e Encerraomento

Hora de construir seu portfolio profissional! Exercicio em etapas:

N Etapa 1- Curadoria

Selecione seus 15 melhores trabalhos
Corte para 0os 10 melhores

Organize por categoria ou cronologia

(N Etapa 2 - Contexto

Para cada trabalho, escreva: problema/desafio/resultado
Inclua dados quantitativos quando possivel

Adicione depoimentos se tiver



Exercicio Pratico (continuagdo)

5 Etopa 3 - Estrutura
Defina abertura impactante
Organize sequéncia logica

Termine com chamada para agao clara

hN| Etaopa 4 - Formato

Escolha formato principal (digital/fisico)
Crie versoes especificas (produtor/cliente/edital)

Teste com pessoas de confianca

Este modulo te deu a estrutura basica. Cada elemento pode ser refinado com tecnicas especificas de design,
storytelling e apresentacao comercial.



@ Destaque: Portfélio ndo é projeto que se termina - é
ferramenta que se atualiza constantemente conforme
vocé evolui.

B Reflita:

- Vocé vai realmente fazer o exercicio ou vai deixar para depois?

- Qual parte da estruturacao do portfolio vocé sente mais dificuldade?

#® Proximo passo: No proximo modulo, vamos aprender estratégias de marketing digital especificas para
artistas divulgarem seu trabalho de forma eficiente e auténtica.



Casos Reaqis - Modulo 06

A Importancia dos Detalhes na Apresentacao Profissional



A importdncia da adaptagcdo do material

Ja perdi a conta de quantos releases, portfolios, press kits e materiais de apresentagao criei ao longo da
carreira. E nao estou falando de projetos diferentes — falo dos meus proprios projetos principais, que sempre
precisavam de ajustes e versoes especificas. Isso € normal no hosso meio.

O que aprendi com o tempo € que cada tipo de contratante pede um nivel diferente de informacao. Para uma
festa menor, churrasco com amigos ou aniversarios pequenos, o contratante geralmente ja conhece seu

trabalho e nao quer ler muitos detalhes. Um release simples resolve.

Ja para contratos maiores — festas de prefeituras, eventos corporativos — € fundamental ter um portfélio mais
completo, com informacgoes técnicas, referéncias e todo o material de apoio.

Para editais, como ja mencionei antes, a regra e clara: voce precisa avaliar exatamente o que o edital pede e

adequar seu material a essas exigencias.



O Erro Que Me Ensinou Uma Ligdo Valiosa

Vou contar uma historia que me marcou — daqueles aprendizados que a gente tem com os proprios erros e nunca

mais esquece.

Estava elaborando um projeto cultural para um recurso federal, mas que seria viabilizado pela prefeitura local. O
edital tinha exigéncias especificas, principalmente sobre o proponente residir no municipio ha um tempo minimo,

entre outros critérios.

Quando fui montar o portfolio do proponente — que ele ja havia me enviado — nao reparei que estava escrito que
ele era "agente cultural da Grande Florianopolis/SC". O problema? O edital era especificamente para Sao José/SC,

uma cidade vizinha que faz parte da regiao metropolitana, mas que tem particularidades proprias.

O detalhe € que o proponente era nascido e criado exatamente em Sao Jose, tinha todos os requisitos para
participar. Mas como nao ajustamos essa informacao no portfolio, fomos desclassificados por uma questao

puramente tecnica.

Talvez se tivéessemos entrado com recurso, poderiamos ter revertido a situagao. Mas fiquei tao indignado comigo
mesmo por esse descuido que aceitei a justificativa e deixei quieto.



A Licdo Aprendida

1 Material completo 2 Reviséo cuidadosa 3 Envio especifico
Tenha todo seu material 0 mais Sempre revise cada palavra antes de Envie para o contratante apenas o que &
completo possivel enviar necessario para aquela situacao
especifica

Esse erro me ensinou algo fundamental sobre apresentacao profissional: tenha todo seu material o mais completo
possivel, mas sempre revise cada palavra antes de enviar. E mais importante: envie para o contratante apenas o que

€ necessario para aquela situacao especifica.

Por isso, hoje trabalho sempre com versoes diferentes dos meus materiais:

- Release simples para festas menores e eventos informais
- Release + portfélio basico para eventos maiores e contratacoes profissionais

- Portfdlio editavel para situacoes especificas, como editais e oportunidades que exigem adequacgoes particulares

O segredo nao é ter o material mais bonito ou mais extenso. E ter o material certo, na medida certa, para cada tipo de
oportunidade. Seu portfolio precisa falar a lingua de quem vai contrata-lo.
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