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ARTISTA

Estratégia para Viver da Sua Arte

Material de Apoio - Modulo 5

Gestao Financeira para Artistas



Aula 1- Introdugcdo ao Tema

Chegamos no assunto que mais assusta artistas:
dinheiro. Muitos acham que falar de grana vai "sujar’
a arte. Outros simplesmente nao sabem por onde
comecar.

A verdade e simples: sem dinheiro, vocé nao vive da
arte - vocé vive de outra coisa e faz arte nas horas
vagas.

Gestao financeira para artistas nao é igual a de um
funcionario publico. Nossa renda € irregular, Nossos
custos sao variaveis, e precisamos de estrategias
especificas para essa realidade.

B Reflita:

Neste modulo, vamos desmistificar a gestao
financeira e mostrar como organizar sua vida para
viver tranquilo da sua arte.

@ Destaque: Artista que ndo entende de
dinheiro sempre depende de alguém que
entende. E essa dependéncia limita sua
liberdade criativa.

«  Voceé tem medo ou resistencia quando o assunto € dinheiro?

- Como esta sua situacao financeira atual em relagcao a sua arte?

#® Proximo passo: Vamos encarar a realidade financeira do artista brasileiro e entender os desafios

especificos que enfrentamos.



Aula 2 - A Realidade Financeira do Artista

Ser artista no Brasil tem caracteristicas financeiras unicas que precisamos aceitar para poder lidar com elas:

55 Renda irregular «» Multiplas fontes ® Sazonalidade
Um més vocé ganha muito, outros Raramente vivemos de uma fonte Dezembro € diferente de marco.
meses quase nada. Essa € a regra, sO. Sao aulas, apresentacoes, Ferias escolares impactam quem
Nao a excecgao. vendas, projetos, parcerias. da aulas. Cada area tem seus

ciclos.

@ Custos variaveis O Sem beneficios tradicionais
Instrumentos, materiais, equipamentos. Investimentos Ferias, 13°, FGTS, plano de saude da empresa - tudo isso
que funcionario CLT nao precisa fazer. VOCE precisa se organizar sozinho.

Aceitar essa realidade nao é desistir de melhorar. E o primeiro passo para criar estratégias que funcionem

de verdade.
Planejamento financeiro para profissionais autdnomos e criativos € uma especialidade que tem

metodologias proprias, muito diferentes da educacgao financeira tradicional.



@ Destaque: Quem tenta aplicar dicas de
funcionario CLT na vida de artista esta
fadado a frustracado.

B Reflita:

- Qual dessas caracteristicas mais impacta sua vida financeira?

- Vocé ja tentou seguir conselhos financeiros que nao funcionaram para sua realidade?

#® Proximo passo: Agora que entendemos nossa realidade, vamos aprender os
conceitos basicos que todo artista precisa dominatr.



Aula 3 - Conceitos Basicos de Educagdo Financeira

Receita vs. Lucro Custos fixos vs. varidveis

Receita é tudo que entra. Lucro € o que sobra depois Fixos (aluguel, internet) vocé paga todo més. Variaveis

dos custos. Muita gente confunde. (materiais, transporte) dependem do quanto vocé trabalha.
Reserva de emergéncia Investimento vs. gasto

Para artistas, € ainda mais importante. Recomendacao: Investimento te traz retorno (curso, equipamento,

6 a 12 meses de gastos basicos guardados. marketing). Gasto so sai dinheiro.

Fluxo de caixa
Controlar o que entra e sai, e principalmente QUANDO
entra e sai.

Diversificagdo

Nao depender de uma fonte sé de renda.

Esses conceitos sao a base. Cada um deles pode ser estudado profundamente, com técnicas e ferramentas
especificas para diferentes perfis de artistas.



@ Destaque: Vocé ndo precisa ser expert
em finangas, mas precisa dominar o
basico. E como dirigir - nGo precisa ser
mecanico, mas precisa saber trocar pneu.

B Reflita:

- Qual desses conceitos vocé tem mais dificuldade?

«  Voceé consegue separar claramente seus custos pessoais dos profissionais?

#® Proximo passo: Vamos aprender como organizar sua receita irregular de forma que
funcione na pratica.



Aula 4 - Como Organizar sua Receita

Pote 2 - Profissional (20-30%)

{o} Investimentos na carreira. EQuipamentos,

Pote 1- Essencial (50-60%) cursos, marketing, materiais.

Gastos que vocé nao pode cortar. Moradia,
alimentacao, transporte basico, impostos. Pote 3 - Reserva (20%)

‘@;{.

~ Emergéncias e oportunidades. E seu seguro
15 contra 0s meses ruins.

A grande questao do artista: como viver bem com renda que varia todo mées? A resposta esta na organizagao,
nao no valor.

Como funciona na pratica:
Todo dinheiro que entra, vocé divide nos 3 potes
Nos meses bons, os potes ficam cheios
Nos meses ruins, vocé usa das reservas
NUNCA toque no Pote 3 se nao for realmente para emergéncias e oportunidades (muito bem avaliadas)

Ferramentas simples: Planilha basica ou apps gratuitos ja resolvem. Nao precisa de software caro.

Gestao de fluxo de caixa irregular € uma ciéncia - existem metodologias especificas, desde orcamento base zero
ate planejamento por cenarios.



@ Destaque: Organizacdo financeira nGo é
sobre ganhar mais - € sobre viver bem com
O qQue vocé ganha.

B Reflita:

- Vocé conseguiria implementar a estrategia dos 3 potes este mes?

+ Qual pote seria mais dificil de manter disciplinado?

#® Proximo passo: Agora vamos falar do que todo artista luta: como precificar seu
trabalho de forma justa e sustentavel.



Aula S - Precificagdo do seu Trabalho

Precificar € onde a maioria dos artistas peca. Cobra pouco por inseguranca ou medo. Resultado: trabalha
muito, ganha pouco, se frustra.

Custos + Tempo + Margem de Lucro = Prego minimo

Custos: Materiais, equipamentos, transporte, impostos
Tempo: Horas trabalhadas x valor/hora que voce quer ganhar
Margem: Pelo menos 30% por cima (imprevistos e crescimento)

Fatores que aumentam o preco:

Urgéncia do cliente
Exclusividade do trabalho
Sua experiéncia e reputacao
Complexidade tecnica

Valor que voce entrega



Erros comuns:

Comparar so com quem cobra barato

Nao incluir todos os custos
Nao valorizar tempo de criagao e ajustes

Aceitar qualquer preco por desespero

Precificacao estrategica, psicologia de vendas e negociagao sao campos enormes - cada tipo de arte tem
suas particularidades e metodologias.

@ Destaque: Preco baixo demais nao atrai cliente bom - atrai cliente problematico. Qualidade tem preco, e
preco justo atrai cliente que valoriza qualidade.

B Reflita:

Voceé tem clareza dos seus custos reais para precificar?

Ja perdeu trabalho por cobrar muito barato e nao conseguir entregar com qualidade?

#® Proximo passo: Vamos fazer um exercicio pratico para organizar sua situacao financeira atual.



Aula 6 - Exercicio Pratico + Encerramento

Hora de colocar a mao na massa. Vamos organizar sua vida financeira com exercicios simples.

1 2 3

Exercicio1- Mapeamento Exercicio 2 - Organize os  Exercicio 3 - Precificagdo
atual 3 potes

Liste toda sua receita dos ultimos  + Defina quanto precisa no Pote 1 « Calcule seus custos reais por

3 meses (todas as fontes) (essencial) trabalho/hora

Liste todos seus gastos dos - Calcule quanto quer no Pote 2 - Defina quanto quer ganhar por hora
ultimos 3 meses (pessoais + (profissional) . Estabeleca seus precos minimos

profissionais)
Estabeleca meta para Pote 3

Calcule sua média mensal real . (reserva)

Esses exercicios sao o inicio. Gestao financeira pessoal, planejamento tributario para artistas e estrategias
de investimento sao assuntos que podem ser estudados muito mais profundamente.

Neste modulo vocé entendeu que organizacao financeira € fundamental para viver da arte. No proximo
modulo: como apresentar seu trabalho de forma profissional atraves do portfaolio.



@ Destaque: Dinheiro é energia. Energia
organizada produz resultados. Energia
desorganizada produz ansiedade.

B Reflita:

- Vocé vai realmente fazer os exercicios ou vai deixar para depois?

- Qual foi sua maior descoberta sobre sua situacao financeira atual?

#® Proximo passo: No proximo modulo, vamos aprender a criar um portfolio que

apresenta seu trabalho de forma profissional e atrativa para clientes e contratantes.



Casos Reais-Modulo 05

A Evolucao da Minha Gestao Financeira




O Despertar para o Valor do Trabalho

Valorizagado
Profissional

Sempre fui conhecido como o
cara gue nao toca
informalmente em festa de
amigos. Muitos me
chamavam de marrento, mas
eu levava meu trabalho a

sério.

8la

Comparagdo com
Outras Profissdes

Numa festa de final de ano da
turma do futebol, desde cedo
comecgaram a me cobrar para
tocar, como se fosse
obrigacao. Nao toqueil. E
ainda perguntei aos outros
profissionais se tinham levado
seus materiais de trabalho pra
oferecer de gracga: "O
tatuador trouxe suas agulhas?
O cara de Tl ta ali pra montar
um site de presente?”

e

Equilibrio entre Arte e
Negdcio

A arte esta conectada com o
sentimento, mas isso nao
significa fazer de graca. E
possivel ganhar dinheiro
fazendo oque seama —e é
preciso se valorizar.



A Estruturacdo da Precificagado

O

Precificagdo a partir do minimo valor viavel

Ha muito tempo trabalho com valores tabelados. No comeco era por hora, mas logo percebi
que existe um custo minimo para "sair de casa”. Entao estipulei que o minimo era 2 horas,
mesmo que o contratante quisesse menos.

Taxa de Reserva

Uma das decisdes mais certeiras foi implementar uma taxa de reserva de 30%, nao
reembolsavel em caso de cancelamento com menos de 15 dias. Os cancelamentos em cima da
hora praticamente zeraram.

Percepg¢do de Valor

E mais: o valor adiantado aumentava a percepcao de valor. Eles pensavam: "Se precisa pagar
pra reservar, € porque € bom."



O Aprendizado Tardio
da Organizagdo

Demorei muito para entender a importancia da organizagcao
financeira. Nunca fui de gastar com bebida ou ostentacao, mas
mesmo assim... o dinheiro sumia. Equipamentos que nem

usava, roupas desnecessarias, projetos sem planejamento.

O primeiro CD da banda custou R$11.000. Levantei R$6.000
com patrocinio, mas o restante? Peguei emprestimo para

honrar os compromissos ja firmados.

Honrar a palavra € essencial - mantem vocé no mercado. Mas
antes disso vem o planejamento: Quanto preciso pra viver com
seguranca? E possivel alcangar isso com minha arte? Tenho

reserva para 0s meses ruins?




A Versatilidade Como Estrategia

Sempre me virei fazendo multiplas atividades: tocava, cantava, criava artes, subia musicas nas plataformas.

Essa versatilidade € crucial - dificilmente alguem vive bem fazendo uma unica coisa.

Numa cervejaria, cheguei a fazer 15-20 datas por més alternando estilos: MPB, samba, pop rock, pagode.

Variava nomes artisticos: "Franco”, "Jaka", "Pagode do Jaka®. Isso me permitia atividade constante sem saturar o
publico.

Vi colegas do samba reclamando que "o movimento caiu”, mas nao se adaptavam. Se so 3-4 lugares contratam
aquele estilo e tem 20 bandas disputando, alguem fica sem tocar. A conta nao fecha.



|dentidade e Estratégia

1 2 3
|dentidade Flexibilidade Estratégia
Mantenha sua esséncia Adapte-se as demandas do Planeje sua carreira como um
artistica mercado negocio

Tenha sua identidade, mas nhao seja cabeca dura. A arte precisa de verdade, mas tambem de estrategia para
sobreviver.
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