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Estratégia para Viver da Sua Arte

Material de Apoio - Modulo 4

Capacitacao e Networking para Oportunidades



Aula 1- Introdu¢do ao Tema

Agora que voce tem mentalidade, postura e marca @ Destaque: Talento sem capacitagao estagnou.
definidas, chegou a hora de falar sobre duas coisas que Competéncia sem networking fica invisivel.
muitos artistas negligenciam: capacitacao continua e .
. B Reflita:
networking.
- Quando foi a ultima vez que vocé aprendeu algo novo na

"Mas eu ja sei fazer minha arte!" - Sim, mas o mercado

: sua area?
muda. As ferramentas evoluem. Novos estilos surgem.

Quem para de aprender, para de crescer. - Quantas pessoas vocé conhece que poderiam te indicar

. - . ; , ara um trabalho?
E networking nao e sobre "puxar saco” ou ser falso. E sobre P

construir relacionamentos genuinos que abrem portas # Proximo passo: Vamos entender por que a capacitagao

para oportunidades reais. continua é fundamental para quem quer viver da arte.

Neste modulo, vamos mostrar como essas duas
estrategias podem multiplicar suas chances de sucesso na

carreira artistica.



Aula 2 - Capacitagcdo Continua

O mundo da arte nao para. Tecnicas evoluem, tecnologias surgem, gostos mudam. Quem nao se atualiza,
fica para tras.

Capacitacao continua nao € so sobre aprender coisas novas - € sobre:

Aperfeicoar técnicas

E)
Sempre ha algo para melhorar no seu trabalho
o Conhecer ferramentas
Novas tecnologias podem otimizar seu processo
. Entender mercado
0
Saber o que esta em alta e o que esta saindo
o Ampliar repertorio

Mais referéncias = mais possibilidades criativas



Onde se capacitar:

Cursos online (democratizaram o acesso ao conhecimento)
Workshops presenciais (networking + aprendizado)
Mentorias (aprendizado personalizado)

Autodidata (livros, videos, experimentacao)
Cada forma de capacitagao tem suas metodologias e estratégias especificas - um universo inteiro para explorar.
@ Destaque: Investir em conhecimento € o Unico investimento que sempre da retorno garantido.
B Reflita:
* Que habilidade nova vocé gostaria de desenvolver este ano?
- Qual seria o impacto na sua carreira se vocé dominasse essa habilidade?

#® Proximo passo: Agora vamos falar sobre networking - como conhecer as pessoas certas e ser conhecido por elas.



Aula 3 - Networking: Publico e Contratantes

Networking é sobre relacionamentos, ndo sobre cartdes de visita. E conhecer pessoas e ser conhecido
pelas razoes certas.

Para artistas, networking tem dois focos principais:

150
Seu publico Seus contratantes
Quem consome sua arte +  Produtores culturais
Seqguidores engajados nas redes « Organizadores de eventos
Pessoas que indicam seu trabalho - Empresarios do setor
Fas que viram clientes fiéis +  Outros artistas que podem te indicar

A estratégia para cada grupo e diferente. Com o publico, vocé constroi relacionamento atraves do seu
conteudo e interacao. Com contratantes, € mais sobre presenca profissional e reputacao.

Estratégias de networking, tanto online quanto offline, sao um campo de estudo proprio - desde elevator
pitch até follow-up pos-evento.



@ Destaque: Pessoas fazem negdcios com
pessoas que conhecem, confiom e gostam.

B Reflita:
- Vocé conhece as pessoas certas da sua area?
- Como esta sua relacao com seu publico atual?

#® Proximo passo: Vamos falar sobre parcerias estratégicas e grupos de conexao que podem acelerar sua

carreira.



Aula 4 - Parcerias e Grupos de Conexao

Sozinho voce vai rapido, junto voce vai longe. Parcerias estrategicas podem abrir portas que vocé nem sabia
que existiam.

Tipos de parcerias Grupos de conexdo

Complementares: Artistas de areas diferentes que se

completam (musico + videomaker, ator + fotografo) Coletivos artisticos locais

Similares: Artistas da mesma area que podem dividir custos Associagoes da sua categoria

e indicar trabalhos : .
Grupos online da sua area

Comerciais: Empresas que podem patrocinar ou contratar

Seus servicos Eventos e feiras culturais

A chave e reciprocidade: o que vocé pode oferecer em troca? Networking que funciona € de mao dupla.

Gestao de parcerias, contratos de colaboracao e networking estrategico sao disciplinas que podem ser
estudadas profundamente.

@ Destaque: Boas parcerias multiplicam oportunidades e dividem custos. E matematica simples.

B Reflita:

* Que tipo de parceria faria mais sentido para sua carreira agora?
- Vocé faz parte de algum grupo ou coletivo da sua area?

#® Proximo passo: Vamos falar especificamente sobre colaboracao entre artistas - um networking
poderoso e muitas vezes subestimado.



Aula S - Colaborando com Outros Artistas

A colaboracao entre artistas € uma das formas mais poderosas de crescer na carreira. E networking +
criagao + aprendizado tudo junto.

Beneficios da colaboragao:

Troca de audiéncia

O
= Vocés apresentam um ao outro para publicos diferentes
Divisdo de custos
B Producao, divulgacao, equipamentos podem ser compartilhados
o Aprendizado mutuo

Cada artista traz técnicas e visoes diferentes
- Portfolio mais rico

Trabalhos colaborativos mostram versatilidade



Como colaborar:

Projetos pontuais (uma musica, uma peca, uma exposicao)

Troca de servicos (voce faz minha identidade visual, eu componho sua trilha)
Coletivos permanentes

Eventos conjuntos

O segredo e escolher colaboradores que complementem seu trabalho e compartilhem valores profissionais
similares.

Gestao de projetos colaborativos, contratos entre artistas e dinamicas criativas em grupo sao assuntos
complexos que merecem estudo especifico.

@ Destaque: Duas mentes criativas trabalhando juntas ndao somam - multiplicam possibilidades.

B Reflita:

 Que artista vocé admiraria colaborar e por qué?

 Qual seria sua principal contribuicao numa parceria?

#® Proximo passo: Vamos fazer um exercicio pratico para mapear suas oportunidades de capacitacao e
networking.



Aula 6 - Exercicio Prdatico + Encerramento

Hora da acao! Vamos mapear suas oportunidades:

1 2
Exercicio de Capacitagdo Exercicio de Networking
1. Liste 3 habilidades que vocé quer desenvolver 1. Liste 10 pessoas da sua area que voce gostaria de conhecer
2. Para cada uma, encontre pelo menos 2 formas de 2. ldentifique onde essas pessoas estao (eventos, redes
aprender (curso, mentor, livro, etc.) sociais, grupos)
3. Escolha 1 para comecar esta semana 3. Defina uma estrategia para se aproximar de pelo

4. Defina prazo para comecar as outras 2 fEhen g Clele

4. Planeje sua participacao em pelo menos 1
evento/grupo nos proximos 30 dias

Esses exercicios parecem simples, mas sao a base para estratégias de desenvolvimento profissional muito
mais elaboradas.

Neste modulo vocé entendeu que capacitacao e networking nao sao "extras” - sao fundamentais. No
proximo modulo, vamos falar de algo que todo artista precisa dominar: gestao financeira.



@ Destaque: Conhecimento sem ac¢do é
apenas entretenimento. Acdo sem
conhecimento € apenas ativismo.

B Reflita:
- Vocé realmente vai fazer os exercicios ou so leu?
- Qual dessas estrategias vocé sente mais resisténcia em aplicar e por que?

#® Proximo passo: No proximo modulo, vamos entrar num assunto que assusta muitos artistas mas € essencial.
gestao financeira para quem vive da arte.



Casos Reais - Médulo 4




Como a Capacitagdo Abriu Portas

Duas fases marcaram como a capacitacao transformou minha carreira.

A primeira foi quando aprendi a subir musicas nas plataformas digitais.
Era algo simples, mas muitos preferiam pagar para eu fazer. Como tinha
especializacao em design, oferecia também a criagao das capas. Esse
conhecimento me deu um diferencial e gerou muitos trabalhos.

A segunda foi durante a pandemia. Sem dinheiro guardado, notei que
todos queriam fazer lives, mas nao sabiam como fazer a transmissao

tecnica - sincronizar audio, video e colocar no ar.

Estudei tudo de graca no YouTube. Aprendi os softwares, criei
elementos graficos e até sistemas de doagao por QR Code. Participei de
muitas lives no comando da transmissao e me sustentei naquele

momento dificil.
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O Peso de uma Indicag¢do de
Confianga

Se tem um tema que eu poderia falar por horas, € networking.

Fiz amizade com o entao presidente da Confederacao
Brasileira de Ténis. Virou cliente, depois amigo, e passou a
nos indicar com frequéncia.

Desse contato surgiram varios eventos, mas um se destacou:
fomos contratados para tocar numa Copa Davis, competicao
Internacional de ténis.

Na hora do orcamento, fiquei perdido. Deslocamento de
Florianopolis ao Rio, hospedagem, alimentagao... achei que
seria recusado pelo valor alto.

Perguntei se havia teto de orcamento. A resposta foi: "Vocés
sdo indicac¢do do presidente. Coloca o que for preciso ai.”

Foi ai que entendi o peso real de uma indicacao de confianca.



Estar Presente Quando a
Oportunidade Aparece

Fazia tempo que eu nao tocava em bares. Num determinado dia, sai para

jantar e prestigiar um amigo musico que estava se apresentando.

Como € de praxe, ele me chamou para uma participacao especial. Subi no
palco e toquei uma musica.

Na plateia estavam Levi Lima (Jammil), Felipe Pezonni (Banda Eva),
Marcelinho Oliveira (Banda Eva) e Diana Dias - nomes do axé nacional.

Desse papo surgiu um convite para cantar com o Jammil no Axée Floripa,

para mais de 3 mil pessoas. No dia, a logistica hao permitiu, mas o Felipe
me convidou para cantar com a Banda Eva.

Foi um dos momentos mais emocionantes da minha carreira. Tudo por
estar ali, presente, disponivel e preparado. y



Conexdes que Atravessam Continentes

— Em Portugal, os irmaos Vava e Marcio (ex-Karametade) fizeram turné pela Europa e
precisavam de musicos locais para completar a banda.

o

’ Alguns colegas recusaram com receio de problemas com pagamentos e contratos,
' porque ja haviam passado por isso com contratantes (nao com os artistas). Eu

' \‘) | pensei. ‘'mesmo que ndo dé certo financeiramente, sera uma experiéncia incrivel.”

1‘\ ': aﬁ‘ , Fizemos mais de 10 shows pela Suiga, Italia e Portugal. Quando voltei ao Brasil, eles
— & me chamaram para shows em Florianopolis.

4 A Em 2009, uma composicao minha foi selecionada pelo saudoso produtor Arnaldo
| Saccomani para o disco deles. O album nao saiu, mas o0 mais importante
- A aconteceu: eu fui visto.

Em 2010, conheci o Edu Ribeiro, autor de "Me Namora" (sucesso de 2006). Nos
conhecemos num show, mantivemos contato nas redes.

Anos depois, em 2021, o convidei para participar do meu audiovisual. Gravamos juntos uma
nova versao de "Me Namora”.

Nao viralizou, mas ficou registrado como mais um marco de conexao real e respeito mutuo.




A Licdo

Nao & sobre quem vocé conhece. E sobre quem lembra de

vocé - com admiracao, verdade e confianca.
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